
КАК ПОЛУЧИТЬ БЕСПЛАТНЫЙ MONEYPLACE НА 2 НЕДЕЛИ. 
 
По промокоду: gcsklad13 
Вы получите 7 дней бесплатного использования сервиса 
за 1р. 
(Если посмотреть обучающие видео еще 7 дней подписки 
итого 14 дней). 
 
Если вы уже примерно знаете в какую сторону хотите идти, 
чем заниматься, то можно искать нишу по поиску, в 
поисковой строке. Выбрав один конкретный маркетплейс. 
По умолчанию выбраны все сразу. 

 
Каждую нишу можно проанализировать нажатием кнопки. 

 
Если нажать кнопку Анализ, ниша будет разбита по 
ценовым сегментам. По каждому сегменту вы увидите все 
важные показатели. Выделение зеленым это подсказка 
для вас. На эту строку стоит обратить внимание. 



 
Например , на скрине выше мы видим что лучше всего 
продаются мужские куртки по цене от 4 до 4,7 тыс руб. 
Конкурируют 35 продавцов и 34 бренда. Всего за месяц по 
этой цене продано 2042 куртки. На сумму 9 210 663 
руб.  97% продавцов в этой нише не сидят без продаж, 
куртки у них продаются. 77% товаров востребованы, по 
ним есть продажи. С остальными 23% товаров все 
плохо.  На каждого продавца в нише приходится 58 
продаж, на каждый товар 44 продажи. 
Но, допустим, мы совсем не знаем что хотим продавать. 
Идей нет.  Пробуем искать себе нишу по фильтрам. 
Денег у нас не много, высокую конкуренцию мы не 
потянем. Поищем маленькую и низкоконкурентную нишу 
для начинающего. 
Выбираем, например , цену товара до 800 руб. Количество 
продавцов и количество товаров в нише до тысячи. 

 



Нам показывают список ниш, подходящих под выбранные 
нами показатели. Сразу можно провести анализ. 

 
Посмотрим первое попавшееся. Чешки. 

 
Moneyplace подсказывает нам что лучше всего этот товар 
берут по цене от 300 до 341 руб 



 
Всего 14 продавцов продают такие чешки, у них на всех 30 
товаров. 64% продавцов имеют продажи, 75% товаров 
продаются. 
На одного продавца в месяц приходится 233 продажи, на 
один товар 108 продаж. 
Нажимаем кнопку Посмотреть товары. 
Видим все товары и по каждому из товаров продавца, 
бренд, выручку, цену, среднюю позицию в категории, 
упущенную выручку, оценку ниши - в данном случае 7 из 
15, приемлемо. Можно посмотреть оборот за месяц и по 
дням. Нажав на ключ, увидеть по каким ключевым словам 
показывается карточка. На флажок - сохранить товар в 
избранное. 

 
Около каждого товара мы видим оценку ниши, которую 
дает нам сервис. Максимальный бал 15. Если нажать на 
эту оценку, сервис обоснует вам почему он считает именно 



так (мы показывали это уроком выше, когда выбирали 
тёрку) 

 
Есть чешки с оценкой 2 из 15, есть 7 из 15. Посмотрим 
вторые. 

 
За месяц ИП Запорожец продал этих чешек 1368шт на 465 
000.  Если нас устраивают такие продажи, можно 
попробовать найти подобный товар. 
Здесь мы видим как по дням продавался данный товар. 
Moneyplace дает реальную картину . Если Shopstat не 
считает выкупы, только органику, то здесь все вместе. 
Реальный оборот продавца в рублях и штуках. 

 



Нажимаем на ключ и видим какие ключевые слова 
употребил в своей карточке этот продавец. Как меняется 
его позиция каждый день по всем словам. Берем себе 
лучшие. 

 
Точно так же видим  в каких категориях показывается его 
карточка. Вчера мы смотреди как сделать анализ 
конкретного товара. Можно по этим чешкам посмотреть 
еще подробнее. 

 
Если вы решили что этот товар вам подходит, ищем 
оптовика. 
 
Вы знаете бренд. Можно по нему поискать производителя, 
если это рф. 
 



У вас есть фото. По фото можно поискать на китайских 
оптовых сайтах. 
 
 
Узнаем оптовую цену, открываем калькулятор, счтаем 
будет ли вам выгодно закупить по этой цене. Сравниваем 
цену с конкурентами. 
Ищем ли мы для своих магазинов нишу таким способом? 
Нет, никогда. Мы предпочитаем находить товары сразу у 
поставщика, а не наоборот. 
Находим товар и уже потом можно посмотреть по нему 
статистику через боты или Moneyplace. Статистика 
поможет в принятии решения. 
Один момент! Если вы выбрали эти чешки и решили 
отжать их у ИП Запорожец , не думайте что он вас не 
заметит или встретит с распростертыми объятиями. Ему 
это не понравится. Конкурентная борьба все равно будет ) 
ЭТО БЫЛ ПОИСК НИШИ. ТЕПЕРЬ ПОИСК ТОВАРА. 
Его можно искать разными способами. Просматривать 
ниши, просматривать конкретных продавцов и их товары. 
Искать просто по товарам. Делать выборки по 
подходящим вам параметрам. Процесс творческий и 
нескончаемый. Погрузиться можно надолго. 



 
Moneyplace дает нам возможность проанализировать 
продавцов.Знакомых и не знакомых. Можно посмотреть 
по ИНН, фамилии, названию организации. Или, что тоже 
интересно, сделать случайный выбор. 
По умолчанию продавцы показываются сразу на всех 
маркетплейсах по уменьшению оборота. Можно выбрать 
определенный МП.Первое место занимает Вайлдбериз, за 
ним Яндекс и только четвертое место Озон. 



 
Дальше идут продавцы с крупными оборотами со 
Сбермаркета. И их очень много. Нужно присмотреться к 
Сберу 🤔🤔Или это глюк.  
В любом случае , нас не интересуют продавцы с крупными 
оборотами. 
Выставим фильтры по обороту и среднему чеку и 
посмотрим кого то помельче. Например Фролова Максима 
Михайловича. 

 
Выясняем что дела у Максима Михайловича идут неплохо. 
Видим его оборот по заказами и продажам. 



 
Можем посмотреть какие типы товаров он продает. На 
чем делает такой оборот. 

 
Товары не дорогие. Лучшие продажи по цене в районе 800 
руб. 

 
У него в ассортименте 346 товаров  разных брендов. 



 
За последний месяц Максим Михайлович хорошо 
заработал на продаже медицинских жгутов. Оборот более 
2млн. Так же хорошо идет всё для тату. Остальные товары 
приносят каждый небольшие деньги. Например игрушка 
для собак 140к. 

 
Товаров много. Каждый можно посмотреть подробнее. 



 
В теченни месяца были пики продаж. Когда он подвозил 
жгуты. 

 
Жгутов у Максима Михайловича несколько видов. Но все 
одинаково хорошо продаются. 
Самый топ, на котором он сделал оборот , сейчас 
закончился. Упущенный оборот 300к, продал на 1,8млн. 
Почему его лучше брали? Он самый дешевый 



 
Можно посмотреть новинки этого продавца. Что он нашел 
новенького, до чего додумался. И как у него эти новинки 
пошли. 

 
Как раз жгуты и есть его новинка. Остальные товары 
старые. Можно , как обычно оценить нишу, посмотреть 
ключи, категории, карточку. все одним кликом. 



 
Нишу сервис оценил как 5 из 15. Почему? 

 
Есть признаки монополии. Продажи не распределены 
равномерно по всем продавцам, большую часть забирает 
несколько сильных игроков. Проблема с оптовиками. 
Сейчас жгуты  пользуются большим спросом и товар 
трудно найти. Спрос превысил предложение. Но зато 
крупный рынок и стабильный спрос. Средний чек тоже 
стабильный, без демпинга. 
 
Вот она, монополизация в цифрах. Топ-10 продавцов 
делают половину оборота в нише. Но спрос еще не 
удовлетворен, есть куда расти. 



 
Средний оборот продавца 42к. 58% товаров имеют 
продажи. Кроме очень дорогих моделей все продается. 
Стоит ли заходить? Товар специфический.  
Этот анализ был сделан более месяца назад, в разгар 
мобилизации. Спрос на него был повышенный. Сейчас он 
упал. Кто успел, тот успел. 
 
Лучше посмотреть другие товары. Не тренды, не сезонку. 
Очень любопытно анализировать разных продавцов и их 
товары. Попробуйте 
Можно искать просто по фамилии. Одних только 
Ивановых на вб больше 4000. 

 
Чем хорош именно Moneyplace? Можно посмотреть 
продажи, продавцов, товары. на ВСЕХ маркетплейсах. На 
шести. Узнать где ваш товар будет лучше продаваться. 
Это был поиск через продавца. 



 
Попробуем другие варианты. 
Открываем анализ ниш и выставляем фильтр. SPP от 80 до 
100%. То есть ищем нишу, в которой от 80 до 100% 
продавцов имеют продажи. 

 
Нашли. Таких ниш довольно много. В них сидит 1-2 
продавца. Без конкуренции. И продают. Но продают мало. 

 
Поэтому отфильтруем еще по обороту. 



 
Другое дело. И обороты приличные. и почти все продавцы 
с продажами. И почти все товары продаются. 

 
Поставим еще один фильтр. Будем искать только на одном 
МП - Вайлдбериз. 



 
Много ниш с хорошими оборотами и 15-20 продавцами. 
Причем почти все они имеют продажи . 80-90% процентов 
продающих и только 20% неудачников. 

 
Но нас такой результат не удовлетворил. Мы хотим 100%. 
Такие тоже есть. Оборот 700 000 . Всего два селлера, оба 



продающие.  Продают аквасоксы. Посмотрим что это 
такое. 

 
Аквасоксы лучше всего уходят по 900-1000 рублей. 

 
Нишу сервис оценивает как 7 из 15 



 
Оптовиков нет. Зато с остальными показателями порядок. 
И конкуренции нет и средний чек стабильный. И 
продвигаться можно на органике. 

 
917 руб цена 

 
Скриним фото 



 
И отправляемся на китайскую оптовую площадку . 
Alibaba.com . Здесь можно найти товар по фото. Загружаем 
наш скрин. 

 
3 секунды и найдены оптовые предложения. По 500-600 
руб. Но нам дороговато. На вб продаются за 917. 



 
Смотрим дальше. Нашли за 250 руб. 

 
Купить придется как минимум 500 штук. На 125 000. Плюс 
доставка. Приемлемо. 



 
Вот и всё. Самойлов Александр Александрович заимел 
конкурента � Придется подвинуться. 

 
Покопаться в аналитике полезно. Можно найти что то 
неожиданное для себя. Товары, о которых вы никогда не 
задумывались. 
Но, прежде чем заняться этим, получите небольшой 
практический опыт работы на маркетплейсе. Тогда вам 
станет всё намного понятнее и вы будете с умом 
использовать этот инструмент. 
 



Аналитика не так точна, как про нее рассказывают. Очень 
большая часть продаж приходится на выкупы, продавец 
покупает сам у себя.  
Она не учитывает продажи фбс, а таких продавцов море. 
Фбс обычно можно посмотреть отдельно, но данные там 
очень не точны. Если селлер сначала написал , что у него 
остаток 1000 штук, а потом передумал и написал 5 штук, то 
сервис посчитает что 995 штук продано в этот день. Вот 
такая математика. 
 


